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Gonfiabilidade

¢ inteligencia

Utilizacdo de componentes eletronicos

permite o surgimento de novas geracoes
de medidores de energia, que passam a
oferecer ao usuario diversas funcdes, alem
de serem mais seguros e precisos.

Reportagens: MARCOS ORSOLON

Evolucdo. Esta € a palavra que norteia os investi-
mentos em pesquisa e desenvolvimento (P&D) em praticamente
todas as areas do setor elétrico e eletrdnico. Mais que isso, nos Ulti-
maos anos costuma viracompanhada de expressdes como eficiéncia
energética, qualidade, seguranga e inteligéncia. E € este fendmeno
que observamos no mercado de medidores de energia.

Para quem esta distante do segmento, desatento em relagao as
possibilidades e eventuais vantagens que o processo evolutivo pode
oferecer, chega a ser surpresa o que tem acontecido nesta drea nos
(iltimos anos. A comegar pelo surgimento de uma nova geracao de
equipamentos, dotados de tecnologia eletronica, que vao bem além
do simples ato de checar o consumo de energia do usuario - como
ocorre com 0s tradicionais medidores eletromecanicos.

0s medidores eletronicos, ou digitais, oferecem vantagens téc-
nicas que trazem beneficios tanto as concessionarias de energia,
quanto aos clientes finais. Comparados aos eletromecanicos, eles
possuem tecnologias mais eficientes de combate a fraude e a per-
da de energia. Também sao mais precisos no registro do consumo
e proporcionam uma extensa gama de servi¢os agregados que po-
dem estreitar e personalizar a relacao entre a concessionaria de
energia elétrica e o cliente final.

Segundo os players deste setor, 0 mercado j& despertou para
estes diferenciais. Tanto que nos liltimos anos tem crescido o nu-
mero de empresas de distribuicao de energia que optam pelas
solugoes digitais no momento de efetuar novas compras. 0 que
chama a atencao € que elas tém escolhido este caminho tanto
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A Transicao tecnoldgica dos medidores eletromecanicos
para os eletrdnicos abre as portas para implementacao de
novas funcionalidades aos equipamentos.

Mariano Bergman | Ilron

para efetuar novas ligacoes e trocar equipamentos com proble-
mas, como também na substituigao de medidores eletromecanicos
para melhorar o nivel de controle de suas redes em determinadas
regioes, especialmente nas que apresentam indices elevados de
fraudes e roubo de energia. Por isso a projecao dos agentes que
atuam neste segmento é que, em breve, 0 mercado seja domina-
do pela tecnologia eletronica no Brasil, assim como ja ocorre em
alguns paises.

“Estamos no meio de um processo de transicao tecnoldgica
de medidores eletromecanicos para medidores eletronicos, 0 que
abre as portas para a implementacao de novas funcionalidades
gue atenderao tanto as concessiondrias, de forma a aumentar
sua produtividade, quanto os consumidores, no sentido de prover
maior controle e de reduzir o consumo de energia elétrica”, des-
taca Mariano Bergman, da Itron.

0 avanco dos eletronicos nao apenas é visivel como também
tem sido um dos impulsionadores das vendas deste mercado. Es-
tima-se que o parque de medidores instalados no Brasil seja da
ordem de 60 milhdes de unidades, com predominancia dos eletro-
mecanicos, representando mais de 85% do total. Mas
este perfil tende a mudar. Calcula-se que, por ano,
sdo comercializados no Pais entre 2,5 e 3,2 milhdes
de medidores e que as vendas ja estejam dividi-
das ao meio entre as duas tecnologias, com 0s
eletranicos registrando incremento médio anual
de dois digitos.

Além das motivacdes tecnologicas nos Ulti-
mos anos a comercializacao de equipamentos
no setor também foi puxada por novas ligagoes,
principalmente em decorréncia do programa
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‘Luz para Todos' do governo federal. As trocas de equipamentos
eletromecanicos por eletronicos com o objetivo de combater frau-
des e melhorar o nivel de qualidade da rede de distribuigao tam-
bém alavancam o consumo.

“E provavel que nos proximos anos, em fungao desta troca
tecnologica, o nimero de medidores consumidos no Brasil au-
mente. Porque mesmo com medidores que estejam ainda na
metade de sua vida util acaba havendo a substitui¢ao, por ques-
toes estratégicas. E grande a possibilidade de crescimento de
dois digitos neste mercado”, projeta Nelson Luis Freire, diretor
da Ecil Informatica.

Ronaldo Borges Paiva, gerente Comercial da Landis+Gyr, acre-
dita que mais de 50% do mercado ja tenha migrado suas compras
para o eletronico. “Hoje, ja se fabrica mais medidor eletrdnico do
que eletromecanico no Brasil. A combinagdo de preco competi-
tivo, com todo o valor agregado ao produto e mais precisao esta
fazendo com que as concessiondrias decidam migrar. E verdade
que algumas empresas ainda nao o fizeram, mas & um processo
irreversivel”, completa.

Quanto ao perfil dos equipamentos oferecidos, 0 mercado bra-
sileiro possui um portfdlio bastante completo, que vai de medidores
residenciais de baixa tensao com tarifas monomias ou bindmias e
medidores comerciais e industriais para atender as tarifas ‘verde
e azul', até medidores de fronteira cl 0,2 que possuem vérias fun-
coes de controle e qualidade de energia, podendo ser integrados
aos mais diferentes tipos de midias de comunicagao.

Transicao em curso

0 fendmeno de migragao entre as tecnologias ganhou forga
no Brasil a partir de 2006. No entanto, desde a década passada
se fala em medidores eletronicos no Pais. Na época, este tipo de
equipamento nao obteve muito sucesso por questdes, em parte,
culturais, ja que ndo é simples a substituicao de um sistema de
medicao consolidado por outro, com tecnologia nova e pouco
conhecida. Aspectos como prego e tempo de vida Util também

atrapalharam, mas, hoje, deixaram de ser entraves.

“Os fatores relacionados a preco e tempo de vida
favoreciam, no Brasil, a tecnologia antiga. Mas eles
foram se dissipando por uma série de razbes. A pri-
meira foi 0 aumento do preco das commodities,
dos metais, que teve impacto nos custos dos me-
didores eletromecanicos, que comecgaram a subir.
Paralelamente, o valor dos equipamentos eletrd-
nicos passou a cair em funcao dos volumes pro-
duzidos, que foram aumentando, e da queda de
preco dos chips integrados que fazem o trabalho
da medicao, que sao os dispositivos mais impor-
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A 0s medidores eletrdnicos sao mais precisos e oferecem
recursos importantes para a deteccao e combate as
fraudes e perdas de energia.

Nelson Luis Freire | Ecil Informatica

tantes de um medidor eletronico”, comenta Nelson Luis Freire.

Quanto aos aspectos relacionados a vida Gtil, houve evolugao,
mas ainda persistem interrogacoes. Os medidores eletronicos tém
previsdo de vida Gtil de 15 anos, enquanto a dos eletromecéni-
cos € de 25. 0 diferencial esta nas fungdes que os equipamentos
digitais podem oferecer para melhorar o sistema de distribuicao
das concessionarias.

Segundo alguns players, a primeira geracao de medidores ele-
tronicos falhou porque, a principio, simplesmente substituiu a for-
ma de fazer a medigao, mas nao a funcao. A situagao comegou a
mudar apenas quando novas funcionalidades foram agregadas e
o mercado percebeu as vantagens que passaram a ser oferecidas
pelos equipamentos eletronicos. Com isso, a migracao ganhou for-
ca. Este é o resultado da equacao que conjuga avanco tecnoldgico
€ 0s custos em queda.

E importante ressaltar que esta transicao se refere as ligagdes
de baixa tensdo, que envolvem os clientes residenciais e parte dos
comerciais e da drea de servigos. Os grandes consumidores, que
580 os industriais e 0s comerciais de fronteira, iniciaram o pro-
cesso migratério no final dos anos 90 e, hoje, praticamente 100%
deles se beneficiam da medicao digital.

*A migracdo nessa drea foi natural e comegou a se acelerar
quando surgiram no Brasil as tarifas ‘verde e azul’. Na ocasido, ain-
da nao tinha o medidor eletrdnico. Usava-se um eletromecanico
que mandava pulsos para um registrador eletronico programéavel
que fazia a totalizacao dos pulsos em energia. Foi para atender as
tarifas ‘verde e azul' que surgiu a necessidade de se usar dispositi-
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vos eletrdnicos, num primeiro momento acoplados aos medidores
eletromecanicos e, em seguida, o medidor totalmente eletronico”,
explica Ronaldo Paiva, da Landis+Gyr,

Paiva observa, no entanto, que “a grande virada" s6 ocorreria
quando a medicao residencial comecasse a migrar, uma vez qgue
0 parque de medidores industriais € infimo perto do de equipa-
mentos residenciais - apesar de ser um mercado de medidores
de alto valor agregado, mais caros e sofisticados.

Vantagens dos
eletronicos

No setor residencial, a esperada ‘virada' teve inicio quando
as concessiondrias de energia ‘enxergaram’ uma das principais
caracteristicas do medidor eletronico: sua capacidade de resistir
e detectar fraudes. “0 Brasil ainda apresenta indices de fraudes
regionalizados muito altos e o medidor eletromecanico € muito
vulneravel. O eletrdnico até pode ser fraudado, mas detecta que
algo estd errado e informa & concessionaria. E uma caracteristica
importante que faz com que a tecnologia seja adotada”, destaca
Nelson Luis Freire.

Por isso, as empresas de distribuicao de energia que investem
mais no combate as perdas e fraudes sao também as que melhor
enxergam os beneficios dos equipamentos eletronicos. E as que
mais tém optado por este tipo de produto. Elas empregam esta
tecnologia para reduzir os prejuizos decorrentes dessas praticas
ilegais, que é um ponto-chave para elas.

Outro diferencial € que os digitais sa0 mais precisos gue 0s
eletromecanicos. E comum, por exemplo, identificar medidores di-
gitais com classes inferiores a 1% no consumidor residencial. No
eletromecanico a tolerancia é maior e € mais dificil manté-lo pre-
ciso, em funcao da propria tecnologia.

José Carlos Vidal Bastos, diretor Comercial da Nansen, tam-
bém cita que através das solugdes eletronicas torna-se possivel
realizar a leitura de diversos dados de forma remota - inclusive
do consumo de energia -, utilizando-se de tecnologia wireless ou
através da propria rede de energia. Com estes dados em maos a
concessionaria passa a reunir melhores condices para identifi-
car eventuais falhas no fornecimento de energia, proporcionando
maior agilidade de atendimento. Ha ainda a possibilidade de efe-
tuar remotamente cortes e religamentos.

Alem disso, as informacdes permitem que as distribuidoras
de energia consigam identificar o perfil dos consumidores para,
eventualmente, criar servicos personalizados, como, por exemplo,
ofertas diferenciadas.

‘A gestao do consumidor tende a melhorar. Hoje, a conces-
sionaria nao conhece bem seus clientes e tem poucos produtos
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para oferecer a eles. Ela trata todos da mesma maneira, quando,
eventualmente, ha clientes que merecem uma atencao diferencia-
da. Acredito na possibilidade de um novo patamar na inddstria de
distribuicéo, similar ao que vemos hoje nas concessionarias de te-
lefone celular, que oferecem diversas op¢oes de planos e o cliente
escolhe a que melhor Ihe atende. Isso ndao ocorre na energia elé-
trica. Muito em fungao da tecnologia de medicao que temos hoje.
Agora, na hora em que se coloca inteligéncia tarifaria no medidor,
o problema € solucionado”, comenta Nelson Luis Freire.

Um aspecto relevante é que a participagao das concessionarias
nao tem se limitado & utilizacao das solugdes. E comum, por exem-
plo, varias delas firmarem parcerias com fabricantes de medidores
para o desenvolvimento conjunto de projetos e solugoes. Foi o que
ocorreu entre a Ecil Informética e a EDP Bandeirante.

“Aproveitamos esta virada tecnoldgica para entrar no mer-
cado. E nossa entrada € fruto de um trabalho de P&D realizado
com a EDP Bandeirante. Tinhamos o projeto de um processo de
medigao com algumas caracteristicas diferenciadas. Apresenta-
mos a eles e a parceria foi firmada. Com isso, tivemos a vanta-
gem de desenvolver o produto com o olho de quem € usuario
ha anos deste tipo de solugdo, com um parque instalado gran-
de e que conhece 0s problemas que ocorrem no campo. Foi um
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A Atualmente, ja se fabrica mais medidor eletrénico do
que eletromecanico no Brasil e a migracao entre as
tecnologias é um processo irreversivel.

Ronaldo Borges Paiva

processo interativo, com muita troca de informagao. Entramos
com um lado mais sistémico e técnico de hardware e software,
e eles mais pelo lado da aplicagao, do dia a dia do produto”,
revela Nelson Luis Freire.
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Avanco continuo

Uma caracteristica marcante dos medidores eletrdnicos € que
seu processo evolutivo nao para. Diferentemente do que ocorre com
0s medidores eletromecanicos, que em termos de conceito de funcio-
namento € 0 mesmo ha décadas, apresentando mudancas apenas

na tecnologia de materiais empregados em sua confeccao,

o0s digitais tém potencial para continuar progredindo, - g
oferecendo cada vez mais fungdes.

“A eletrdnica é dinamica. A todo 0 momento ha
novidades, como o0 surgimento de componentes
mais precisos, competitivos em termos de custo e
com novas funcionalidades. E tem a obsolescéncia.
As vezes, a empresa é obrigada a migrar, a evoluir
a eletrdnica, porque um componente € desativado,
descontinuado pelo fabricante. Isso se reflete no pro-
duto”, relata Ronaldo Paiva.

Com isso, a necessidade de investimentos em P&D
€ constante e se configura num das principais pilares de
quem pretende se manter no mercado. A ltron, por exemplo, destina
cerca de 6% de seu faturamento para esta area, o que lhe permite
continuar inovando e apresentando novas solugdes ao mercado.

Em relacdo a multinacional Landis+Gyr, Paiva afirma que a uni-
dade brasileira € um centro de competéncia do grupo, sendo res-
ponsavel pelo desenvolvimento de tecnologia e pelo atendimento
de toda a América do Sul. “A maioria dos produtos comercializados
por nos no Pais tem tecnologia 100% nacional. Evidentemente,
como temos tecnologia disponivel no grupo, também a trazemos
de outras regioes e fazemos as adaptagoes necessarias para aten-
der o cliente brasileiro.Temos, hoje, cerca de 70 engenheiros dedi-
cados a P&D no Brasil”, comenta o executivo, destacando que 0s
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investimentos permitiram que a empresa registrasse, em média,
15% de crescimento nos (ltimos anos.

Em termos de avancos recentes apresentados pelos fabri-
cantes, podem-se citar itens como 0s equipamentos com comu-
nicacao remota (Ethernet) ou GPRS, RS232 e o concentrador de

medidores externo ou interno que inibe as perdas técnicas e
~ comerciais, S0 para citar alguns. Outra novidade recente,

: que confirma o compromisso com a busca por novas
fungoes, é a chamada medigao centralizada. Neste

caso, mais uma vez 0 combate as perdas e frau-
des entra em cena.
“Esta é uma preocupacdo de todas as con-
cessiondrias de energia e nosso papel € oferecer
solugdes que inibam este tipo de ocorréncia. Inves-
timos em P&D e, em alguns casos, até mesmo temos
desenvolvido projetos em parceria com elas. Recen-
temente, langamos o Sistema Inteligente de Medicao
(SIM Nansen), solucao que concentra 0s medidores
numa tnica caixa que pode ser instalada em postes
de distribuicao ou até mesmo em ambientes internos. Na medida
em que o sistema envia os dados do consumo diretamente para
a concessionaria, sua eficiéncia operacional aumenta. O sistema

. ja esta em funcionamento em alguns paises da América Latina e

tem obtido muito sucesso”, destaca José Carlos Vidal Bastos, que
revela que a companhia destina entre 7% e 8% de seu faturamen-
to para P&D e que, nos Ultimos anos, tem registrado crescimento
médio de vendas da ordem de 7%.

A Landis+Gyr acaba de anunciar uma solugao similar a da
Nansen. A companhia conseguiu, em junho, a homologacao do
seu sistema de medicdo centralizada, que traz vantagens impor-
tantes para a concessionaria, como o corte e religamento remoto
do consumidor; fazer o balanco energético da rede, e, principal-
mente, permite 0 combate as perdas.

“Nao se trata de um medidor convencional, que funciona
isoladamente e tem dentro de si o mostrador, circuito de me-
dicao, terminais, etc - independentemente de ser eletronico ou
eletromecanico. No sistema de medigao centralizada colocamos
varios medidores eletronicos, que sao especiais, no alto do pos-
te, dentro de uma caixa. Toda a medigdo é feita ali. Na casa do
consumidor € instalado um terminal de leitura, que se comuni-
ca direto com este medidor e recebe a informacao via radiofre-
quéncia, sem fio, para que ele possa acompanhar o consumo”,
explica Ronaldo Paiva.

< Levantamento de dados através do medidor
eletronico permite que a concessionaria conheca
melhor o cliente e suas necessidades.
Joseé Carlos Vidal Bastos | Nansen
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0 executivo justifica que o sistema é interessante porque a
maior parte das fraudes acontece no medidor ou ao redor dele.
Com a medigdo no alto do poste o fraudador ndo consegue agir,
pois nao tem acesso ao medidor. A propria caixa tem uma série de
dispositivos de seguranga para impedir que alguém a viole,

“Este sistema de medicgao, que € um conceito novo, custa mais
gue um medidor convencional, pois tem mais tecnologia emprega-
da. Mas quando utilizado em regioes onde ha necessidade de cortar
consumidor ou com perdas altas, ele se torna vidvel”, completa.

Normalizagcao em dia

Em geral, pode-se afirmar que 0 mercado nacional de medido-
res esta bem servido na parte normativa. Mais que isso, o perfil dos
principais clientes, que sao as concessiondrias de energia elétrica,
faz com que, de fato, as normas sejam seguidas. “Basicamente,
0 mercado € regido pelas normas ABNT, que sédo orientativas e,
apesar de nao serem obrigatdrias, sao utilizadas pela maioria das
concessiondrias e fabricantes brasileiros. O Regulamento Técnico
Metroldgico (RTM) elaborado pelo Inmetro, este obrigatdrio, € o
que define o medidor sob todos os aspectos relacionados a me-
trologia legal e que garante ao consumidor gue sua energia esta-
ra sendo medida dentro dos pardmetros estabelecidos”, observa
Mariano Bergman, da Itron.

E 0 RTM que estipula todas as condicoes e caracteristicas que
o produto tem que atender para poder ser utilizado no Brasil, se-
jam elas mecanicas ou elétricas, e 0s ensaios que precisam ser
realizados - metroldgicos ou nao -, para que 0 equipamento possa
ser empregado no Pais.

Isso também vale para que haja compatibilidade entre os
equipamentos dos fabricantes. “E possivel haver diferencas cons-
trutivas entre os produtos, mas o medidor, como caixa preta, tem
que atender, independentemente do que ele tenha de eletronica,
a uma série de caracteristicas. Sao os requisitos minimos, que sao
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diferentes para cada categoria de medidor. Por exemplo, 0 equipa-
mento residencial tem um nivel de requisitos. O de fronteira tem
outro nivel. E isso estd muito claro na norma, porque sao produtos
muito diferentes”, explica Ronaldo Paiva.

0 proximo passo na parte normativa ja esta sendo dado. Trata-
se de mais um RTM do Inmetro, que ja passou por consulta publica
e, agora, é objeto de regulamentacao final na Aneel. Este RTM, que
deve sair até o final do ano, define o direcionamento a ser dado aos
medidores inteligentes e diversos players o consideram essencial
para a futura implementagao do Smart Grid no Pais - as chama-
das redes inteligentes. Isso porgue ele vai dizer como 0s medidores
eletrdnicos devem se comportar em relagdo a uma série de fatores
que sao impactantes na implementacao do Smart Grid, quer dizer,
protocolos, as formas de deteccao de fraude, a frequéncia, a forma
de transmissao de dados, os meios de comunicagao, etc.

“Sem medicao eletronica ndo se faz Smart Grid, que sera um
novo mundo em que teremos uma gestao de rede que nunca tive-
mos, com a vantagem de ter controle de carga, gerenciamento pelo
lado da demanda, gerenciamento de auto-produtores, da propria
performance e qualidade da energia fornecida, etc. O ponto base
dessa rede é o medidor eletrdnico. Claro que isso é um processo
que nao vai acontecer de forma abrupta no Brasil. Vamos migrar
paulatinamente para o Smart Grid. E ha um interesse grande das
concessiondrias em tratar seus planos estratégicos para o futuro
considerando as redes inteligentes, sendo que o medidor eletrdnico
€ parte desta equacao”, pandera Nelson Luis Freire.

Um ponto a ser observado € que as normas e RTMs assegu-
ram os requisitos minimos e a qualidade dos produtos e do nivel
de medigao no Pais. Porém, nao impoem limitacdes aos fabrican-
tes no sentido de se incorporar um nimero maior de fungoes aos
equipamentos.

“Cada fabricante procura colocar em seu medidor caracteristi-
cas diferenciadas. Por exemplo, no nosso temos alguns dispositivos
de fraude que nao existem em outros medidores. Colocamos a co-
municacao Zigbee que, por enquanto, no mercado nacional € uma
inovagao. Entao, vai haver diferengas entre os produtos. Essa é uma
parte interessante da historia porque no medidor eletromecanico néo
ha o que agregar. No eletrdnico podemos inovar constantemente.
Isso vai criar um mercado mais diversificado e inteligente. Vejo uma
revolugao no processo de distribuicao de energia no Pais. Nao rapi-
da, mas ocorrendo nos proximos anos”, observa Freire.

Evidentemente, as fungdes adicionais devem ser avaliadas pelo
cliente antes da compra. Aqui, mais do que nunca, o0 preco mais
alto ndo significa, obrigatoriamente, mau negdcio. Muitas vezes,
um medidor mais caro conta com funcionalidades adicionais que
podem aumentar a produtividade da concessionaria e trazer, no
médio prazo, um retorno maior que o proporcionado par um me-
didor de menor custo, s6 que mais basico. Em
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